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Nahe schafft Vertrauen -

Liebe Kundinnen und Kunden
unseres Private Banking,

Sie stellen besondere Anspriiche an uns. Sie
wollen darauf vertrauen, dass Sie personlich
und individuell auf lhre Lebens- und Vermo-
genssituation beraten werden.

Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter erfiil-
len diesen Anspruch, indem sie lhnen zuhéren.
Denn nur so schaffen sie eine Basis, um lhnen
eine passgenaue Losung anzubieten.

Sie bekommen einen verldsslichen Ansprech-
partner, der Sie kennt und weil3, welches |hre
Ziele in der Vermdgensanlage sind; wie Sie lhr
Leben zukiinftig gestalten méchten, wie Sie Im-

man kennt sich

mobilienvermégen nachhaltig entwickeln kén-
nen, wie Sie |lhr Wertpapierdepot zielfiihrend
strukturieren und wie Sie im Rahmen eines
umfassenden Generationenmanagements fiir
Ilhre Kinder oder die Gemeinschaft vorsorgen.

Es ist unser Anspruch, diese Fragen zu beant-
worten und Sie langfristig und vertrauensvoll
zu begleiten. Sie konnen sich darauf verlassen,
dass wir Ndhe leben — denn wir kennen uns in
der Region. Dazu gehort eine herausragende
fachliche Kompetenz unserer Beraterinnen
und Berater sowie ein groBes Netzwerk von
Spezialisten europaweit, auf das wir zuriick-
greifen.

Im Ergebnis erhalten Sie eine personliche
Betreuung durch einen hochqualifizierten
Ansprechpartner an lhrer Seite, der lhre An-
spriiche und Wiinsche kennt, die Spezialisten
koordiniert und passgenaue Losungen entwi-
ckelt — damit Sie das Leben genieRen kdnnen!
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Private Banking

Die Kernleistungen auf einen Blick
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Generationenmanagement

Als Unternehmerin hatte Frau Lehnert ihr
Lebenswerk mit Leidenschaft aufgebaut: ein
erfolgreiches Familienunternehmen, zwei Kin-
der, ein Haus am See. Doch erst ein Gesprdch
mit ihrem Private Banking Berater brachte sie
auf ein Thema, das sie bisher verdrangt hatte -
die Zukunft ihres Vermogens, wenn sie selbst
einmal nicht mehr planen kann.

Frithzeitige Nachlassplanung bedeutet nicht
Abschied nehmen, sondern Verantwortung
libernehmen - fiir jene, die uns am Herzen lie-
gen. Genau darin sehen wir unsere Aufgabe:
Vermdgen zu sichern, Werte zu bewahren und
Generationen zu verbinden.

Vollmachten und Verfiigungen C]
Gut, wenn Sie Wichtiges rechtzeitig und schrift-
lich regeln. Wir zeigen lhnen Ihre Méglichkeiten
auf — die persénlichen Entscheidungen treffen
Sie.

Vermégensnachfolge D

Die Vermdgensnachfolge ist ein komplexer und
sensibler Vorgang. Die Wiinsche und Vorstellun-
gen an die Vermdgensiibertragung sind voraus-
schauend zu planen. Schritt fiir Schritt gehen
wir mit lhnen systematisch und ganzheitlich vor.

Testament und

Testamentsvollstreckung D

Sie mo6chten selbst entscheiden, was nach |h-
rem Tod mit lhrem Vermdgen geschieht? Durch
ein Testament konnen Sie |hre Erben selbst be-
stimmen.

Absicherung der Hinterbliebenen D

Es ist ein gutes Gefiihl, den hinterbliebenen
Partner oder die Kinder gut versorgt zu wissen.
Allerdings sind erbrechtliche Angelegenheiten
ohne weitreichende Kenntnisse nicht einfach
zu gestalten.

Stiftungen D

Immer mehr Menschen wollen "auf ewig“ Gutes
bewirken — und so bleibende Werte schaffen.
Dauerhafter Kapitalerhalt oder erbschaftsteu-
erfreier Erwerb sind gute Grinde zu stiften.

Unternehmensnachfolge C]

Fiirden komplexen Prozess der Firmeniibergabe
erarbeiten wir gemeinsam mit lhren rechtlichen
bzw. steuerrechtlichen Beratern einen klug ge-
takteten Fahrplan, immer eng abgestimmt mit
lhrem Firmenkundenberater.
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Vermoégensoptimierung

Als Herr Schilling sein Unternehmen verkaufte,
war er stolz auf das Erreichte — und liberzeugt,
sein Vermdgen sei ,,gut angelegt”. Erst im Ge-
sprach mit seinem Private Banking Berater er-
kannte er, wie viel Potenzial ungenutzt blieb:
Kapitalstrome, steuerliche Effekte, Diversifi-
kation. Gemeinsam strukturierten sie das Ver-
mdgen neu — mit klarer Strategie, Nachhaltig-
keit und Renditebewusstsein.

Heute arbeiten seine Anlagen fiir ihn, nicht um-
gekehrt. Durch friihzeitige Vermégensoptimie-
rung hat er Sicherheit gewonnen, steuerliche
Vorteile genutzt und seine Ziele klar definiert.

Uberblick Gesamtvermégen D
Im Vordergrund steht am Anfang eine genaue
Aufstellung lhrer Vermégensbilanz. Passt die
Struktur des Gesamtvermdgens zu lhren mittel-
und langfristigen Wiinschen und Zielen?

Sicherung der Liquiditat D

Ein Leben lang soll Liquiditat auch generatio-
neniibergreifend sichergestellt sein. Mit einer
genauen Planung und einer hohen fachlichen
Kompetenz kdénnen wir lhnen Lésungswege
aufzeigen.

Aufbau von Vermégen D

Fir zukiinftige Ziele sollen die finanziellen Mit-
tel piinktlich bereitstehen. Abhangig vom vo-
raussichtlichen Kapitalbedarf und Zeitpunkt
erstellen wir lhnen Konzepte fir lhren Vermo-
gensaufbau.

Bewertung von
Risiko und Rendite D

lhr individueller Anlagerahmen wird von lhrer
persdnlichen Risikobereitschaft bestimmt. Geht
es lhnen um Werterhalt oder Wertzuwachs? Das
analysieren wir sorgfdltig und passen lhre per-
sonliche Strategie kontinuierlich an.

Betreuung von Verméogen D
Erfolgreiche Vermdgensanlage ist heute eine
komplexe Herausforderung - das delegieren
Sie an uns. Wir erarbeiten fiir Sie lhr individuel-
les Anlagekonzept — damit die Kurve nachhaltig
in die richtige Richtung zeigt.
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Immobilienmanagement

Herr und Frau Mendel besitzen mehrere Immo-
bilien - als Kapitalanlage, zur Eigennutzung
und fiir die ndchste Generation gedacht. Lange
managten sie alles selbst: Vermietung, Finan-
zierung, Instandhaltung. Erst als die Ubersicht
schwieriger wurde und steuerliche Fragen auf-
kamen, suchten sie das Gesprach mit ihrem Pri-
vate Banking Berater.

Gemeinsam entwickelten sie eine Struktur, die
klare Ziele definiert, die Liquiditat sichert und
steuerliche Effizienz schafft. Durch das friih-
zeitige Immobilienmanagement wurde aus
Besitz ein dynamisches Vermdgenskonzept -
transparent, rentabel und zukunftssicher.

Immobilienportfolio,
Bewertung und Rendite D

Zundchst schdtzen wir den Wert der Immobili-
en in lhrem Gesamtportfolio ein. Dazu geho6ren
auch lhre Investments in offene und geschlos-
sene Fonds.

Immobilienfinanzierung D

Gut, wenn Sie bei einem komplexen Thema mit
vielerlei Optionen auf Fachwissen vertrauen
konnen, das alle Aspekte beriicksichtigt.

Immobilienkauf/-verkauf D

Wenn Sie Ihr Portfolio aus persdnlichen Wiin-
schen oder fiir eine optimierte Vermdgens-
struktur verdandern mdochten, unterstiitzen wir
Sie dabei. Ob Verkauf oder Kauf — die Kontakte
stellen wir her.

Absicherung von Risiken

rund um die Immobilie [ )

Wenn wir ein Portfolio priifen, entdecken wir
fast immer Potenzial zur Optimierung beim Ver-
sicherungsschutz oder den Pramien. Fiir den
Schutz vor immer haufigeren Schaden durch
extreme Wetter reichen ibliche Versicherungs-
umfédnge oft nicht aus. Wir schiitzen Ihre Werte
rundum.

Immobilien im Alter C]

Mit den Jahren verdndern sich die Anforderun-
gen an das Wohnen. Gut, wenn man frithzeitig
wichtige Fragen beantwortet bekommt. Wenn
Sie mit einem Ferien- oder Altersdomizil liebdu-
geln, kdnnen Sie auf uns bauen.

Immobilieniibertragung D

Planen Sie, lhre Immobilien der ndchsten Ge-
neration zu lbergeben? Die Berater unseres
Generationenmanagements stehen lhnen zur
Seite.
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Risikoabsicherung

Herr Berger, 48, erfolgreicher Architekt, plan-
te gerade den Ausbau seines Unternehmens.
Sicherheit schien fiir ihn selbstverstandlich
- bis ein unerwarteter Unfall ihn fir mehrere
Monate ausbremste. In dieser Zeit wurde ihm
bewusst, wie schnell sich Lebenspldne dandern
konnen.

Gut, dass er gemeinsam mit seinem Private
Banking Berater schon vorher iiber magliche
Lebensrisiken gesprochen hatte. Berufsunfd-
higkeit, Krankheitsvorsorge, Liquiditdtsreser-
ve - all das war ldngst geregelt. So konnte er
sich voll und ganz auf seine Genesung konzen-
trieren, wahrend seine Familie und sein Unter-
nehmen finanziell abgesichert blieben.

Friihzeitig Vorsorge zu treffen bedeutet, Frei-
heit zu bewahren - auch in unsicheren Zeiten.
Wir begleiten unsere Kundinnen und Kunden
dabei, heute klug zu handeln, um morgen
flexibel zu bleiben.

Absicherung der Familie C]

Fir den Fall der Falle méchten Sie, dass lhre
Hinterbliebenen hinreichend versorgt sind.
Ihr Private Banking Berater denkt hier und
im Generationenmanagement fiir Sie immer
mit und passt die Leistungen der Versorgung
entsprechend lhrer Lebenssituation an.

Rund um die Gesundheit D

Sie wollen sich im Krankheits- oder Pflegefall

bestens versorgt wissen? Dann verlassen

Sie sich nicht auf lhren gesetzlichen Versor-
gungsanspruch und schiitzen Sie sich und lhr
Vermdgen im etwaigen Krankheitsfall.

Arbeitskraft und

Einkommen sichern D

Ein vielfach unterschatztes Risiko ist es, be-
rufsunfahig zu werden. Fallt Ihre Arbeitskraft
aus, kann nur eine entsprechende Versiche-
rung den moglichen Verdienstausfall ausglei-
chen. Wir unterstiitzen Sie dabei, lhre exis-
tenzsichernd nétige Deckung zu ermitteln.

Vermdgenswerte schiitzen D

Die Aspekte des Vermdgensschutzes umfas-
sen mehr, als man denkt. Ist lhr Eigentum
wirklich aureichend abgesichert? Vorhande-
ne Liicken identifizieren und schlielen wir.
Auch firr die Anforderungen von Selbststandi-
gen, Freiberuflern und Unternehmern kennen
wir die passenden Lésungen.
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Zukunftssicherung

Als Frau K6nig mit Anfang vierzig zum ersten
Mal iiber ihre Zukunft im Ruhestand sprach, war
das Thema fiir sie noch weit entfernt. lhre Kar-
riere lief, die Kinder waren klein — Zeit genug,
dachte sie. Doch ihr Private Banking Berater
zeigte ihr, wie entscheidend es ist, frithzeitig zu
planen: fiir Unabhangigkeit, Lebensqualitdt und
finanzielle Gelassenheit im Alter.

Gemeinsam entwickelten sie eine passende Vor-
sorgestrategie, die sich flexibel an Lebenspha-
sen anpasst und steuerliche Chancen nutzt.
Heute blickt Frau Kénig entspannt nach vorn
- mit dem guten Gefiihl, die richtigen Schritte
rechtzeitig getan zu haben.

Vorausschauende Altersvorsorge bedeutet,
Freiheit zu gestalten — nicht Verzicht zu Gben.
Wir unterstiitzen Sie dabei, heute klug zu pla-
nen, um morgen selbstbestimmt zu leben.

Lebensstandard in der Zukunft D
Im ersten Schritt analysieren wir eingehend
lhre Wiinsche und Anspriiche zum Eintritt in
den Ruhestand.

Immobilien im Alter D

Mit den Jahren verdndern sich die Anforde-
rungen an das Wohnen. Gut, wenn Sie sich
friihzeitig wichtigen Fragen stellen: Ist eine
barrierefreie Beweglichkeit gegeben? Kommt
eine alternative Wohnform wie ein Mehrgene-
rationenhaus oder ein betreutes Seniorenstift
infrage? Aus langjdhriger Erfahrung kénnen
wir Ihnen wertvolle Hinweise geben.

Vorsorge fiir die Familie C]

Damit Sie die Gewissheit haben, dass lhre
Liebsten gut versorgt sind, beziehen wir in
Ihre fiir Sie personlich zugeschnittene L6sung
die Versorgung lhrer Familie und nahestehen-
der Personen mit ein.

Private und betriebliche
Altersvorsorge C]

Einzelne Vorsorgemalnahmen wirken sich
individuell unterschiedlich aus. Das kdnnen
beispielsweise steuerliche Effekte sein, die
Verfligbarkeit oder auch die Vererbbarkeit. Bei
Bedarf ziehen wir lhren Steuerberater, Rechts-
anwalt oder Notar hinzu.
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Mehr Kompetenzen, mehr Moglichkeiten.

Unsere Partner fiir lhre Verm6genswerte

Frankfurter
UG H U Bia}lnk‘éélslefl;chaft

Fair versichert

Allianz ()

s
W neue leben

Willkemmen Zukunft
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Personlich fiir Sie da.

Nils Herrlein
Leiter Private Banking

Tel. 05161601-178
Mail nils.herrlein@ksk-walsrode.de

Hans-Erhard Ernst
Private Banking Berater

Tel. 05161 601-284
Mail hans-erhard.ernst@ksk-walsrode.de

Sebastian Siifke
Private Banking Berater

Tel. 05161 601-241
Mail sebastian.suefke@ksk-walsrode.de

Kirsten Helmke
Assistenz Private Banking

Tel. 05161 601-228

Mail kirsten.helmke@ksk-walsrode.de
[
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